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Seminar

Prodaja: Od prodaje do vođenja prodaje - Direktor prodaje 
Predavači: Milorad Pavićević, Sabahudin Kujović 
Privredna komora Crne Gore
Novaka Miloševa 29/II, Podgorica
13.5.2026. godine


	9:45 – 10:00
	Registracija

	10:00 – 10:10
	Pozdravna riječ
Predstavnik Privredne komore Crne Gore

	10:10 – 11:25
	BLOK 1: Otvaranje programa
Zašto odličan prodavac nije automatski odličan direktor prodaje
Uvod u ključni prelaz: od ličnog učinka ka vođenju tima, sistema i rezultata.


	11:25 – 12:25
	BLOK 2: Nova uloga direktora prodaje
[bookmark: _GoBack]Od operativca do lidera rezultata
Šta direktor prodaje zaista radi, koje odluke donosi, kako postavlja pravac i kako preuzima odgovornost za rezultat cijelog tima.


	12:25 – 12:40
	Kafe pauza


	12:40 – 13:40
	BLOK 3: Prodajni sistem koji ne zavisi od sreće
Ciljevi, proces, disciplina i odgovornost
Kako se definišu prodajni ciljevi, prodajni lijevak, aktivnosti, prioriteti i dnevna/weekly rutina tima.


	13:40 – 14:00
	BLOK 4: KPI-jevi koji stvarno vode prodaju
Šta mjeriti, kako tumačiti i kako reagovati
Broj kontakata, sastanaka, ponuda, konverzija, vrijednost prodajnog lijevka, stopa zatvaranja i razlika između aktivnosti i rezultata.
Kako voditi prodajni tim
Motivacija, pritisak, standardi i razgovori o učinku
Kako razgovarati sa najboljima, prosječnima i onima koji ne isporučuju rezultat. Kako graditi odgovornost bez demotivacije.




	Milorad Pavićević je diplomirani ekonomista Univerziteta u Ženevi, na temu upravljanja preduzećima. Bio je dugogodišnji direktor stranih kompanija za Balkan (Delta, Nestle Adriatic, Chipita, Pompea). Nakon 20 godina rada u multinacionalnim kompanijama na Balkanu, 2015. godine pokreće Elite Academy Balkans, najprije kao dio italijanske Elite Academy iz Firenze, a od 2022. godine šire aktivnosti i postaju značajna organizacija za obuke i primjenu Soft skills i najnaprednijih metodologija u radu sa ljudima na Balkanu. Zajednička vizija i misija su da putem najsavremenijih metoda upravljanja ljudskim resursima i obukama poslovnih vještina (soft skills) omoguće razvoj balkanskih kompanija, bolju organizaciju vremena i života vlasnicima, bolje uslove zaposlenima, i vrhunsku komunikaciju i motivaciju saradnika. Elite Academy Balkans trenutno posluje na teritoriji Crne Gore, Srbije, Bugarske i Makedonije.
Sabahudin Kujović je profesor elektrotehnike i menadžer prodaje M-tel. Istaknuti je stručnjak u oblasti menadžmenta, prodaje i operativnog rukovođenja, sa decenijskim iskustvom u realnom sektoru i akademskoj zajednici. Njegov rad karakteriše rijedak spoj teorijske dubine i praktične primjenljivosti, što ga čini jednim od ključnih predavača i konsultanata u okviru Elite Academy Balkans programa.
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